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I ainceputul anilor'70, Departamentul
L o. Mediu din Marea Britanie a so:
licitat sprijin mediului academic pentru

definirea zonelor defavorizate, pentru
accesarea Fondurilor Structurale, gi dife-
renlierea zonelor prioritare pentru anumite
programe. Aceastd metodologie a consti-
tuitbaza primului sistem de clasificare a

vecinf,tililor in Marea Britanie, bazatpe
date socio-economice la nivele geografice

diferite. Mosaic a fost iniliat de profesorul

Richard Webber gi dezvoltat impreund cu
CCN (devenitin 1977 Experian).

Astdzi, exista pufine organiza\ii
orientate cdtre consumatori care si nu
utilizeze clasificarea vecindt6lilor2
Mosaic. Acest sistem de clasificare este

deopotrivd imbr6!igat de organizalii
comerciale gi guvernamentale (la nivel
central gi local), pentru capacitatea sa de

a oferi informafia esenliald in stabilirea gi

lintirea strategiilor de promovare, mar-
keting gi vdnzare a serviciilor cdtre
populalie, cdt gi stabilirea tacticilor gi a
programelor concrete de acliune in teren.

Mosaic este utilizat in 25 de liri ale

lumii (cel mai rispdndit gi popular sistem
de clasificare din lume) gieste instrument
de lucru atdt pentru departamentele de

ume1cnut fu sinitntc z/zooz

Mosaic Romania is a geo -demographic segmentation wlrich clossifies
consumers according to tlte type of neighbourhood in which tltey live. This

segmenlation classifies consumers into 45 neighbourhood types aggregated inlo l0
groups. The results of population classification provides a comprehensive and

detailed understanding of socio-demographic, lifestyles, culture and behaviors of tlte
population in Romania.

The article prcsents the groups and the neighbourhood types for the Romanian
population and also explains which could be the utilitl of tlte Mosaic sy-stem for the

health system analysis.
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strategie, marketing gi vdnzdri in organi-
zalii din toate domeniile comercial-
financiar, come4, farmaceutice, teleco-
municalii etc., cdt gi, in egalS mlsuri,
pentru sectorul guvernamental (Fonduri
Structurale, Polilie, Educalie etc.) gi, in
mod deosebit, pentru managementul
resurselor pentru sdnitate.

Alinierea la practicile europene de

definire a programelor gi direcfionarea
resurselor in funclie de nevoile populafiei

face din Mosaic un instrument de lucru
indisensabil. De exemplu, in Marea
Britanie, acesta este utilizat de Cabinetul
Primului Ministru pentru stabilirea strate-

giilor guvemamentale, de Departamentele

de Dezvoltare Regionald, Departamentele

de Sindtate, Educafie, Inteme, Muncd gi

Solidaritate Sociala; Geo Strategies
impreund cu Experian au dezvoltat
Mosaic Romdnia. Acesta clasificd cei
circa 21,6 milioane de locuitori ai
Romdniei in 10 Grupuri gi 45 Tipuri
distincte; fiecare vecindtate este ata$ata

unui Grup gi Tip Mosaic. Prin Mosaic,
Romdnia i;i are locul in releaua global5
de clasificare a vecindtililor gi locuitorilor,

retea care acoperd mai mult de 25 de tlri
gi peste un miliard de persoane
(www.mosaic. geo-strate gies. com ;

www.business-strategies.co.uk).

Acest sistem incepe sd fie utilizat
de autoritdlile locale - echivalenli ai
Prefecfilor, Primarilor gi Directorilor de

Programe din diferite sectoare de
activitate din RomAnia.

MOSAIC ROMANIA
Mosaic Romdnia este o segmentare

geo-demografici care clasificd consu-
matorii in func{ie de tipul de vecindtate
in care locuiesc. Sebazeazdpe principiul
bine cunoscut cd oamenii decid sd trdiascd
printre persoane cu caracteristici demo-
grafice, stil de via!6 9i aspirafii ase-

mindtoare cu ale lor.

Au fost necesari doi ani pentru
dezvoltarea Mosaic Romdnia (R) de cdtre

echipa Geo Strategies-Experian, care a

dedicat acestui efort semnificativ de

cercetare gi dezvoltare o echip[ interna-

{ional6 9i locali de peste 40 de cercet6-

tori, geografi, demografi, analigti gi

consultanti.
tSt. Johns Innovation Centre, Cowley Road,
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este o arie geograficd determinatd, in cazul Mosaic Romdnia, fiind definitd de limitele
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Rezultatul este o clasificare care
oferd o inlelegere cuprinzdtoare gi deta-
liat6. a caracteristicilor socio-demogra-
fice, a stilului de viafi, psihologiei, culturii
gi comportamentului populaliei din
Romdnia.

DE CE SA SEGMENTAM
POPULATIA?

Cercetatorii de pia!6 clasificd sau

segmenteazd populalia in multe moduri,
dorind sf, gtie dacd un anumit brand este

atragdtor pentru persoane tinere sau
vdrstnice, cdsdtorite sau necdsitorite,
bogate sau mai sirace, mai mult sau mai
pulin educate etc.

Acest mod de segmentare are multe
avantaje dar gi o limitare esenliald, aceea

cI nu ofer6 un mod ?n care aceste
descrieri pot fi corelate/imperecheate cu
o listf, concreti de clienli potenliali sau o

bazd.de date despre populalie (client sau

pacient etc.).

Alternativa este colectarea acestor
date prin intervievarea peroanelor sau
gospodiriilor. Dar cercetarea de piali este

deseori vdzutd ca fiind costisitoare, se

limiteazd laun egantion (mai mult sau mai
pulin reprezentativ), iar informalia igi
pierde actualitatea foarte repede.

Segmentarea populaliei dupd veci-
nAt[tile unde aceasta locuiegte, utilizdnd
instrumente ca Mosaic, este mult mai
practic6.

Fiecare consumator sau cetf,lean
din Romdnia are o adres6; de asemenea,

multe mii de adrese suntinregistratezilnic
de diferitele organizalii, ca o rutintr.
Utilizdnd corespondenfa dintre adresa
unui locuitor gi tipul de vecindtate Mosaic,
se asigur[ codificarea acestor date dupd
tipul zonei in care acesta locuiegte,
respectiv se atageazf, tipul dominant de

comportament.

CUM A FOST CONSTRUIT
MOSAIC ROMANIA

populaliei din Romdnia pe baza unor
dimensiuni cheie care includ date demo-
grafice, socio-economice, despre statutul
financiar, caracteristica proprietdfilor, a
localiei gi stilului de consum.

Parteneriatul dintre Geo Strategies
gi Experian a fdcut posibil[ combinarea
unor capabilit6li unice de cercetare,
colectare de date din teren, procesare,
analizl"validare, modelare gi interpretare
a datelor despre Romdnia. Experienla
Experian ln construirea a peste 40 de

segmentdri in toatii lumea, combinatd cu
experienla local[ gi internalionald adusf,

de Geo Strategies in selectarea gi crearea

de la zero a celor mai adecvate surse de

date gi metodologii inovative pentru a
construi un sistem de segmentare pentru
Romdnia a fost cheia reugitei acestei dez-
volt6ri unice in Centrul gi Estul Europei.

DATELE
Pentru construirea Mo s aic Romdnia

au fost folosite aproximativ 200 de varia-
bile, selectate pe baza granularitElii3
geografice, a volumului, calitalii, consec-

venlei gi durabilitdlii acestora in timp.

in plus fald de datele ultimului
recensf,mdnt, care reprezintd aproxi-
mativ 36%o din datele primare in baza

Mosaic, datele utilizate au fost selectate

conform capacitdlii lor de identificare gi

descriere a tipurilor de vecindtlli gi

locuitori intr-un mod pe care datele de

recensimdnt nu il permit. De asemenea,

datele folosite in construclie sunt cele
care oferd precizia in localizarea tipului
Mosaic la nivel de vecinatate sau cod
pogtal. $i, nu ln ultimul rdnd, datele care

construiesc sistemul sunt actualizabile gi

permit identificareaunei varietdli mari de

comportament gi stil de via!6.

Este de menlionat cd echipa Mosaic
dedicatd RomAniei include expe(i in psi-
hologia consumatorului, geografi e umani
gi economicd, care interpreteazl cla-
sificarea gi prezintd o inlelegere detaliati
a comportamentului fiecdrui tip Mosaic.

analizei cluster care utilizeazl diferite
algoritme gi metode pentru grupaxea unor
obiecte similare - in cazul acesta,
gospodlrii la nivel de vecindtate gi cod
pogtal (in Romdnia, sunt circa 37.500
de coduri pogtale, in medie, un cod pogtal

acoperind aproximativ 60 de gospodirii
in Bucuregti, gi 200 in !ar6; pentru fiecare
dintre cele 37.500 de coduri pogtale, in
sistem, au fost procesate aproximativ
200 de variabile; harta codurilor pogtale

a fostrealizatd.de Geo Strategie,s, partener

licenliat al Pogtei Romdne).

Analiza cluster const[ in sortarea
gospoddriilor dupd principiul similaritatii.
Odatl stabilite, acestea sunt apoi struc-
turate gi ordonate pe baza status-ului
socio-economic al locuitorilor, de la cel
mai inalt (abunden!6 9i educalie), citre
cel mai sirac - gi atagarea unor denumiri
(etichete) cdt mai sugestive fiec[rui grup

9i tip identificat.

Selectarea etichetelor este un pro-
ces deosebit de important. Etichetele
bune sunt cele care sunt adecvate gru-
pului sau tipului cdruia i se atageazi qi

care este reprezentativ ca stereotip pentru
localiile tipului sau grupei respective.
Stereotip este ceea ce sociologii numesc

,,tipul ideal", adic6 exemplul de referinld
la care cazuri individuale se relalioneazd
cu nivele variate de precizie. Cu alte cu-
vinte, tipurile Mosaic Ai etichetele
acestora sunt determinate de Dl'as-ul statis-

tic al unei vecinit6li, respectiv de catego-

riile demografice care sunt mai
numeroase decdt in alti parte a !6rii gi

care dau aceleiagi vecindtili un caracter
distinctiv.

De asemenea, denumirile (etiche-
tele) bune sunt cele care se memoreazi
ugor gi nu sunt ofensatoare.

Descrierea sau profilul fiecdrui grup

sau tip Mosaic se referd la caracteristicile
demografi ce, de educatie, aparen!5 fizic5,
origine istoricd, tipul stilului de via16 al

oamenilor care locuiesc in vecinitdlile
respective, valorile lor, modelul de
con.sum, preferinlele si tendinlele pentru

O regiune istoricd
cmlier sau

Datele care au fost utilizate pentru ^, urddn n i^r^ anumite tipuri de produse gi servicii.
construireaMoso;" Romania uu ro., ur"r" CLaSTERING

pentru capacitatea lor de a distinge Alcdtuirea grupurilor si tipurilor 
$i ,ip:lfl:t;,::;::ffi:L:ili;ti;

comportamentul 9i stilul de via!6 al socio-economicesebazeazApeprincipiul baseta t.
3 Granularitatea geograficd reprezintd diferitele niveluri geografice cdrora li se pot atasa informalii structurate.
sau un jude! prezintd o granularitate redusd, informayia fiind structuratd la nivel macro, pe cdnd la nivelul unui
al unui cod postal granularitatea este mare (n.a.). }E



Primele 4 grupe mari, de la A la D,
reprezintd circa 20o/o din totalul
gospoddriilor din Romdnia, prezentdnd
o situalie prosperd gi un stil de via![
sdndtos. Restul de 80% din gospoddrii
apar{in uneia din cele 6 grupe de la E la
J, caracterizate printr-un mod de viafa
mediu 9i un mod de via{6 care tinde
cdtre limita de jos a subzistenlei. Cele
mai defavorabile grupe sunt repre-
zentate de I (Bltrdni qi siraci 17,53oh)
qi J (Uitali de lume15,54o%). Descrierea
fiecdrui grup in parte este ptezentatd.

in Caseta 2.

UTILITATEA MOSAIC PENTRU
SISTEMUL DE SANATATE

Multe organizalii sunt coplegite de

multitudinea de date pe care le proce-
seazd gi, in acelagi timp, de pulina
informalie pe care o au pentru suportul
decizional. Mosaic prezintl. o infor-
ma{ie extrem de cuprinzdtoare (circa
200 de variabile, plus descrieri gi inter-
pretare pentru aproximativ 200 de
gospoddrii din Romdnia), intr-un mod
intuitiv, pentru intreaga populalie a

Romdniei.

in Marea Britanie, vecin[tifile gi

populafia care trdigte in acestea au fost
codificate cu Mosaic ca sistem de refe-
rinf6; aceasta face posibild,,interogarea"
stdrii de sEndtate a naliunii on-line. Acest
lucru este posibil la nivel de cod pogtal gi

in Romdnia - pentru grupuri de 60 de

gospoddrii in Bucureqti sau 200 de

gospoddrii in larf,.

Sd luf,m un exemplu concret gi

specific referitor la o Autoritate Sanitard
Locald (Primary Care Trust) din Marea
Britanie. Examindnd tipul de vecinitate
(cu clasificarea Mosaic) din care provin
clien{iilconsumatorii de servicii medicale,
aceasta autoritate are rlspunsuri la
urmdtoarele intrebdri :

l. Cdt de bund este starea de sdn6tate

in circumscriplia mea?

2. Care sunt cele mai frecvente
probleme de sdnitate?

3. Care sunt tipurile de populalie
(comportament, stil de via!6 etc.)
pentru care aceste ,probleme de

sdnitate sunt cele mai repre-
zentative?

e

CASETA 1_ GRUPURI $I TIPURI

1. CAt de buni este starea de
slnltate in circumscrip(ia analizatS?

Rdspunsul la intrebarea I este, in
modul cel mai intuitiu reprezentat ca o
hartd tematicd, rezultatul localizirii pe

hartd a adresei pacienlilor din zond

9i care au fost spitalizati (geo-codifi-
carea episoadelor de spitalizare la
nivelul codului pogtal). inainte de
aceastA operaliune datele sunt com-
plet anonimizate.

Figura 1 ilustreazd o astfel de hartd
tematicd cu reprezentarea stdrii de
sf,ndtate la nivel de cod pogtal pentru

ir sititztc z/zooz
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MOSAIC ROMANIA

Autoritatea Sanitari Cambridge. Starea de

sindtate este in general buntr, dar existd
zone unde aceasta poate fi imbun6tStitf,.
Acestea sunt u$or de identificat. Astfel
de ha4i existd pentru intregul teritoriu al

larii (www.healthmapping.nhs.uk).

2. Care sunt cele mai frecvente
probleme de sdnitate?

Rispunsul la intrebarea 2 este
prezentat intr-un grafic care indicd
incidenla primelor cinci condilii de boaltr

care duc la interndri in aceeagi zon6. in
ordine, internlrile de urgen!f, in cazuri de

)

Grup
a

Descrierea grupului % Gcpoderii fip Descrierea tipului % Gospodrrii

A Simboluri ale succesului 2.59

A01 Clasd 9i influenla 0.53

ao2 Elita matur; 0.96

A03 Tineri, deQtepti Si cu bani '1.10

B Oportunitate 9i dinamism 4.42

804 Oportunitate si bani 1.03

805 Turism 9i traditie 0.46

806 Ambitie suburbana 2.O9

807 Oamenii logrsticii 0.84

c Prosperitate regionald 5.61

c08 Succesul academic 0.69

c09 0.95

c10 Patronii orasului

c1l Noii intreprinzdtori 105

o Clasa de mijl@ 7.20

D12 Clasa de mii16 cu €rte 1.81

D13 Familii asezate 030

D14 Mun€ de birou 1.58

D15 Functionarii modesti 0.86

o16 Clasa medie stabilS 1.45

o17 Meseriasii orasr o.77

Dt8 Viata la periferie 0.43

E Viala industriald 18.45

E19 Maigtrii la centrale

E20 Sefii de echipa 5.01

E21 Provincialii aSezati

E22 Suburbii industriale 0.60

E23 Seruicii giintrelinere 2.98

E24 Dependentii industriali 3.87

F Provincialul cumpitat 15.84

F25 intreprinzdtorii provinciali 316

F26 Gadele de la bdi 0.95

F27 OrEsenii linistiti 5.67

F28 Rutina zilnice 4.50

F29 Viata de miner 1.56

G Viala la Fre 9.24

G30 Sdtenii renduiti 5.44

G31 Eetranete cenusie 3.30

G32 lzolati 9i nevoia$i 0.50

H Satul truditor 3.58

H33 Familii stredalnice 114

H34 Trai auster

H35 La marqinea padurii 1.O7

Bitrani 9i seraci 17.53

136 Satul de poligon 0.55

t37 Bunicii neaiutorati 5.42

t38 Satul molcom 223

139 Bdtrani singuri gi seraci 3.03

140 Seracia €re doare 6.30

J Uitati de lume 15.54

J4'l Marginalizati dar cu sperantd 5.98

J42 Traditional multicultural 1.85

JIl:l Rromii tineri 203

J44 impoverati de griji 0.86

Jrt5 Saraci lipiti 4.82



boli mintale gi cele de graviditate juvenili
sunt cele mai reprezentative - respectiv

peste sau aproape de media na{ionali
pentru aceste incidenfe. Acestea sunt apoi

urmate de internirile legate de anotimpul

de iamf,, diabet, 9i bolile de inimd.

3. Care sunt tipurile de PoPula(ie
(comportament, stil de viafl etc.)
pentru care aceste Probleme de

sinitate sunt cele mai reprezentative?

Raspunsul la intrebarea 3 este

obfinut prin corelarea tipurilor Mosaic -
respectiv a stilurilor de via!6 - cu cele

cinci tipuri de conditii de boal6 care duc

la cele mai multe cazuri de spitalizare. in
acest exemplu, internirile asociate cu

bolile mintale sunt corelate direct cu

tipurile de vecinltili (MosaicUK): Town

Centre Refu4" (zone urbane defavorizate,

cu nivele mai mari de promiscuitate),

Upper Floor Familles (cei care trdiesc

in case mai aglomerate, cu chirie); Tower

Block Living (cei care trdiesc in blocuri
de peste 1 0 etaje). Graviditatea juvenild

este mai reprezentativd in vecinltdlile
locuite de Families on Benefits (familiile
care trliesc din ajutor de gomaj sau

subsidii), Upper Floor Families (ceicare

Cinci diagnostice cel mai des intilnite la internare

Bolile diabetice
Aesba alededtr un numlt de peBoane din difetite
gruputi inclusiv vaBhicii mei Putin in3uirili, anumite
grupuri elnice li pe eceia din zonele delavorizab
unde educ4ia cu priviE la diel! cab una
hdiiiontla.
Bolile coronariene
Grupul cel mai expu3 bolilorcorcnariene esle cel al
pecoanelorlx ve6t5 cae supEviegliesc cu venfruri
scezuteln zonele cu lcuinl€ sociale' Boala se

manifesl2i ti la peEoanele de vaEb a hia, cu o

viag sciale muI mai adivi.

Sarcina la vaEte mici
Nivelul de sarcine la vacb mici €sb tidicat acolo

unde exi3tl un numtr. cEscut de tamilii detavoti2#
cu mulli copii ti cu venitoti toatu scazuhr carc

tr?li*c de obicei ln cadierc de cabgorie inle.ioarr.

Sanetate mentali - urgente
Grupudle elpu3e acestor boli: lined, peBoane

indepehdenh carc l@ui€sc ln mici apaftmenb
dea3upE magezinelor 9i in case v*hi aPrcape de

centru oElului 5i familii tinerc cu v€nibri scezub
lcuind in apeftmenb 3ociale de categorie
inferioerl

Conlroale periodice
Pensioneri singu.i, chitiasii din micile.paiamenie
sociale, mulle special constuib Pdtu a adlposii
vechicii de aceagi cdd4ie sociali in *elcasi
cailiarc, unde riscul €31€ crc3cd Pdh ace3tc

cond4ii speiale.

Dab E eribac la sblemul de slnliate Sepl 0344

tr[iesc in case mai aglomerate, cu chirie);

Lower Horizons (cei cu aspiralii foarte
joase, nivel scdzut de trai) gi South Asian

Industry (zone populate de populalia de

origine sud-asiatic6).

Beneficii ale utilizlrii in RomAnia a

clasificirii Mosaic pentru sistemul de

sinltate
Aplicat lanivel nalional, in Romdni4

Mosaic poate ajuta direct la: 
)E

North West o.

Manchester 0.

ond and Twickenham 0.

Teaching 0.

and Hove City 0.

City 0.
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Concentrat pe cele doul diagnostice dominante zonale

Stiluri de viafi ii obiceiurile de consum ale popula(iei din diverse grupuri Mosaic care sunt cele mai
probabile si genereze intrlri in spital

Urgenle ?n legaturi cu degradarea stirii
de sinitate mintali
"Refugiati in centru" - Tineri, persoane independente care
locuiesc in mici apartamente deasupra magazinelor sau caselor
vechi aproape de centrul oragului

"Familiile de la etajele de deasupra" - Familii tinere cu venit
mic, cu copii, care locuiesc in apartamente mici de categorie
inlerioard in blocurile de locuinte sociale

Sarcini la vdrste mici

"Familii care triiesc din alocalii" - Familii dezavanl4ale,
cu copii, cu venituri mici, care traiesc in cartiere rezidentiale
de categorie inferioarS

'{a # ?-,,
r dri+it-r-

"Dependenfi dar demni" - Cupluri in vdrstd, agezate
mici care inchiriaza apartamente mici sau casule.

"Familiile de la etajele de deasupra" - Familii tinere cu
venit mic. cu copii, care Iocuiesc in apartamente mici de
categorie inf erioarZ in blocurile de locuinte sociale

"Cei care traiesc in blocuri turn" - Persoane tinere care
au o viatA plina de privatiuni 9i care locuiesc in locuinte
sociale de tip bloc turn

care se Ltazeazd pe

autoritatile locale privind locuinta gi transpoftul, unde putinl

dintre vecini sunt proprietari ai locuintelor.

"lndustria din Asia de sud-est" - Familii numeToase
multe din ele cu origini din Asia de sud, in cartiere cu

cu pensil

"Cei care triiesc in blocuri turn" - Persoane tinere care au o
viatd plinS de privatiuni gi care Iocuiesc in locuinte sociale detip

"Beneficiarii cartierelor-dormitor " - Cupluri f arE copii sau
persoane singure care au inchiriat apartamente in zonele centrale
fie din oferta de stat sau din cea particularS

www healthmapping nhs uk
,:rm()salc
Ir I United Kingdom
Segmentarea vecinZtZtil or

F'IGURA 3 . ILUSRAREA CELOR DOUA DIAGNOSTICE DOMINANTE iN ZONA CAMBRIDGE DUPA
TIPURILE MOSAIC

I ?r f i;!!*

ffi"iry

I



cuantificarea gradului de defavorizare la ORICE nivel
geografic permite luarea de mdsuri la oricare dintre
acestea: regiune, jude!, ora$, autoritate sanitard,
circumscripfie, medic de familie, comunf,, stradd);

mdsurarea gi calibrarea performan{ei in sdnitate in relalie
cu obiective nationale gi locale;

alocarea resurselor spre tipurile de locuitori care sunt mai
expuse riscului pentru anumite boli;

alocarea fondurilor intr-un mod mai echitabil pe baze
propo(ionale cu defavorizarea din anumite circumscriplii.

Caseta 2 - DESCRIEREA
Grup A - Simboluri ale succesului

Oameni de succes care fac parte din elita societdgii
romdneSti, orientagi spre carierd Si care locuiesc tn cele mai
lumase cartiere din Bucuregti

r Oameni maturi cu studii superioare
r Institutii guvemamentale gi companii de top
r Oamenide decizie
r Venituri mari
o Dezvoltare rapidd
r Cartiere de lux
. Stil de viatdelegant
. Retele nafionale gi internationale

Oamenii din categoria "Simboluri ale succesului" au
cariere stabile gi venituri foarte mari. Ei sunt reprezentati atdt
de cei care au cdgtigat bani in trecut cdt gi de cei care s-au
imbogd{it recent, adicd personalitili ale vielii publice gi politice
care au relafii puternice gi oameni de afaceri atdt din sectorul
public cdt gi din cel privat. Averile acestora sunt foarte mari,
cu mult peste media pe lari gi sunt in cregtere.

Nivelul de educalie este foarte ridicat, iar statutul gi

conexiunile acestora le-au permis opliunile cele mai bune in
ceea ce privegte educalia gi cariera. De cele mai multe ori,
via{a de familie este foarte complex6. Familiile cu copii
independenli sunt des intdlnite, dar se intdlnesc gi oameni
divo(afi sau necisdtorili. O caracteristicd a statutului lor este

bogdlia gi lipda timpului liber. Cu toate acestea, ei au concepte
givalori solide care ii ghideazd in viatd. O prioritate importantd
pentru ei este asigurarea celor mai bune condilii gi opliuni in
ceea ce privegte educalia copiilor lor.

Membrii grupului "Simboluri ale succesului" sunt cei care
ocupl funclii inalte, cum ar fi oamenii de decizie din institutii
guvemamentale sau din diferite sectoare ale industriei. Ei tind
sa locuiascd in cartiere situate in zonele cele mai rdvnite ale
Bucuregtiului. in aceste cartiere exclusiviste se gisesc
proprietdti foarte scumpe, case inconjurate cu spalii verzi
extinse, dar gi apartamente cu un confort ridicat in blocuri de
calitate din zonele centrale ale capitalei. Locuinlele acestora
sunt bine pozifionate gi foarte spalioase.

Membrii mai in vdrstd ai grupului, care fac parte din
comunitifile culturale, academice gi politice, sunt mai
conservatori in ceea ce privegte alegerile pentru bunurile de
consum zilnice. in schimb, cei mai tineri, influenfali de cultura
din vest, tind sd fie mai interesali de brand-urile internalionale
decdt de cele autohtone, de activitdli cosmopolite gi cilltorii
in strdinitate. Membrii acestui grup sunt foarte competitivi gi

GRUPURILOR MOSAIC
congtienli de imaginea lor publicl. O caracteristicl a acestora
este achizilionarea de produse de calitate superioard, cum ar
fi magini importate sau produse de tehnologie avansatS.

Acegtia cheltuiesc foarte mult gi sunt mari consumatori
de servicii financiare; de asemenea, sunt foarte activi gi

speculativi, achiziliondnd terenuri, proprietdli, obiecte de arti
gi, mai nou, ac{iuni in companii private.

Grup B - Oportunitate gi dinamism

Oameni cufamilie,foarte motiva(i, cu aspiralii Si spirit
tntreprinzdtor, cate locuiesc tn zone turistice cu re(ele de
transp o rt b in e de zvo lt ate

o Oameni maturi activi
. intreprirudtoriambitiogi
o Afaceri practice
o Zone turistice gi relele de transport
o Venituri ridicate
o Tineri
o Bunuri materiale
o Standard de via!6 confortabil

' Retele locale

Acest grup include familii tinere cu spirit antreprenorial
gi care au o via{d dinamicd. Au o educalie relativ bund gi s-au
adaptat ugor la economia de pia!6; de asemenea, sunt oameni
versatili gi cu rela{ii.

Din punct de vedere etnic, grupul "Oportunitate qi

dinamism" este divers, dar este bine definit geografic, fiind
situat in zonele centrale ale oragelor metropolitane, cum ar fi
Constanfa, Bucuregti, gi ale altor mari orage din !ar6, dar gi in
centre turistice. Ei locuiesc in zone bune, in case cu un confort
ridicat, iar standardul de viaf6 este inalt gi datoritd investitiilor
in terenuri 9i proprieldti.

Membrii acestui grup sunt angajali in domeniile care
s-au dezvoltat in ultimii ani, gi anume transport, logisticf,,
construcfii, vdnzdri cu aminuntul sau servicii. Acegti oameni
sunt foarte competen{i, capabili gi fie sunt angajali intr-o
companie, fie igi incep propria afacere. Sunt foarte motivali
gi au multe resurse, familiile acestora implicddu-se foarte mult
pentru ca afacerea sE aibd succes. Au o dorin!f, foarte mare
de a-gi imbunlt[fi confortul gi de a urca pe scara sociald.

Acest grup are aspiralii inalte gi apreciazd valorile
materiale, constituind o categorie importantii de consumatori.
Gusturile gi preferinlele reflectb nivelul atins in dezvoltarea
personalS, care variazl de la ostentalie la eleganti discreti.
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Generaliile mai in varstA au un stil mai conservator, cei mai Activitdlile bancare in cadrul acestui grup sunt numeroase,

tineri avdnd preferinle cosmopolite, fiind adeplii unui stil iaruniidintreacegtiaauinvestitinacliuni.Ceimaimullipreferd
intemalional. tranzac\iile prin card pl[tilor tradilionale cu bani lichizi. Se

Tendinla spre o economie tadilionall bazata pe bani lichizi prevede o potenlialE cre$tere a serviciilor financiare, deoarece

incepe s6 dispaia pe mdsurf, ce acest grup devine din ce in ce acegti oameni sunt foarte receptivi la noi produse, din dorin[a

mai interesat de serviciile gi produsele financiare, odat6 cu de a-9i imbunitali standardul de via!6 in viitor.

aparilia creditelor gi cardurilor. Acegti oameni se preocupa tot
mai mult de opliunile de credit bancar, pentru u a.igu.u r.ru.r. Grup D - Clasa de mijloc

pentru cheltuielile financiare personale sau pentru aincepe noi Clasa de mijloc arband cuprinTAnd un grup de oameni

afaceri. de diferite niveluri sociale Si profesionale, cu rol important

Grup C - Prosperitate regionalS
Oameni cu educagie, proprietari ambitiogi ai unor mici

afuceri gi furnizori de servicii, care locuiesc tn cartierele
centrale din marile orase ale Tdrii

o Oameni tineri activi
r Inteligentf,urbanf,
o intreprinzdtori gi furnizori de servicii
r Cele mai importante ora$e regionale
r V€nituri medii-ridicate
r Necdsdtorili gi familii restrdnse

o Idei qi influenle noi
r Standard de via!6 confortabil

r Orientare intemalionalS

Grupul "Prosperitate regionald" se prezintd foarte
eterogen, fiind formatin mare parte din oameni activi, cu studii
superioare gi plini de resurse. Ei locuiesc in special in oragele

regionale, implicdndu-se dinamic in cregterea economicd a

Romdniei.

Tipice pentru acest grup sunt familiile cosmopolite
restrdnse, dar gi tineri necdsdtorili, cu o oarecare diversitate

etnicd. Acegti oameni sunt foarte activi in domeniul cultural,
medical, educalional gi financiar, liber profesionigti sau avdnd

propria lor afacere. Tineri gi vdrstnici, sunt prezenli mai ales

in marile orage universitare gi sunt foarte preocupali sd urce

pe scara social6.

Membrii acestui grup locuiesc in cele mai bune zone ale

marilor orage din provincie. Aceste orage au un rol determinant

in dezvoltarea economicd a !6rii, devenind foarte atractive
pentru investitori datoritd combinaliei intre calitatea mediului,
a construcliilor gi a stilului de via!6. Standardul de via!6 este in
general ridicat, datoriti faptului cd o mare parte dintre membrii
grupului locuiesc in case de calitate superioari.

Grupul "Prosperiate regionald" este un gpp dinamic,
format din oameni independenli, foarte motivali gi bine adaptali'
la noua structuri economicl gi social6. Afigeazi un aspect

modern gi acest fapt este ilustrat de alegerile gi oblceiurile lor
in ceea ce privegte consumul. Defin proprietdli, sunt foarte

activi in economie gi preferi produse de tehnologie inalti 9i,

dacf, este posibil, din import sau de marc[. Au o etici a muncii
dezvoltata, reztlJtatl din dorinla de a-;i putea permite

achizilionarea unor case cu un confort ridicat, magini

mai bune si de ultim[ senerati

tn men(inerea stabilitdlii economiei locale
o Oameni maturi activi gi vdrstnici
. Familii
o Salariati gi angajatori
r Servicii
o Marile ora$e

I Veniturimedii
r Calitate gi valoare a serviciilor
. Amestec contemporan
. Consumatori atenti

Clasa de mijloc cuprinde un spectru variat de tipologii
sociale, de la profesionigti educali si ambifiogi, la muncitori cu
pregdtire gi aqteptlri reduse. Membrii acestui grup locuiesc in
zonele urbane gi igi desf6qoard activitatea in diferitele industrii
gi servicii in curs de dezvoltare. Acest grup reprezinti un

element cheie in societatea romAneascl in perioada post-aderare

la Uniunea Europeand.

Nivelul de educa{ie al acestor oameni este ridicat, ei
avdnd studii liceale gi chiar superioare. in cadrul acestui
grup, existi o reprezentare demografici echilibratd intre
persoanele active gi cele in vdrstd. in general, acegtia sunt
de etnie romdn6, reprezentdnd a doua genera{ie care a migrat
din zonele rurale spre zonele urbane. Acest grup include
profesionigti , angajati in domeniul serviciilor, dar gi un numdr

in continuf, cre$tere de mici intreprinzbtori gi patroni.
Aceastd for!6 de munc[ variatd contribuie la cregterea
economic6 urbanS, fiind un aspect caracterististic al socie-
t6!ii romdnegti contemporane.

in general, acegtia locuiesc in cartierele agezate ale marilor

9i micilor orage, calitatea locuinfelor fiind medie spre bund.

Urmare a migrdrii de la sat spre ora$, este obignuit ca membrii
acestui gup sA locuiascd in blocuri de apartamente care au

fost construite intre anii I 965- I 980, in perioada in care aceastd

migrare a avut loc.

in comparalie cu cei din domeniul serviciilor, sunt mai
pulin ambiliogi; acest grup tinde sd aibd obiceiuri de consum

mai modeste gi mai conservatoare. Sunt nigte consumatori

foarte atenfi, fiind interesali tot mai mult de calitate gi pre!; in
general, nu cautd neaplrat o calitate superioard a produselor gi

serviciilor. O caracteristicd importanti care este foarte mult
rdspdnditiin cadrul acestui grup este achizilionareaunei magini

de familie, care poate fi nouf, sau second-hand.
)
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Din punct de vedere financiar, existl o tendinll de a
renunta latranzactiile cu bani lichizi 9i de a apela la carduri gi

conturi in banc6. De asemenea, o parte din banii cdgtigali sunt
depugi la bancd, membrii grupului apeldnd la credite bancare
pentru achizilionarea unei propriet{i sau a unei magini noi.
Dezvoltarea economicd a acestui grup depinde foarte mult de
procesul de privatizare, dar gi de dezvoltarea unor noi afaceri
in oragele importante din Romdnia.

Grup E -Viafa industrialtr

Familii care lucreazd din greu in sectoral industrial Si
care locuiesctn orasele din provincie sau tn zonele mdrginage
ale marilor orage

o Oameni activi
o Salariati
r Muncitori in sectorul industrial
r Ora$e din provincie 9i periferia oraqelor
o Venituri medii-scizute
r Familii stabile
r Valoare gi necesitate
r Densitate ridicat[
o Confruntare cu schimbdri

Grupul "Viafa industriali" este relativ compact gi omogen,
deoarece este format din oameni care lucreazd ln sectorul
industrial gi al serviciilor anexe. Acegti oameni locuiesc in
oragele din provincie de mdrime micd gi medie sau la marginea
marilor orage. Este cel mai numeros grup $i are doutr sub-
grupe distincte: unul care evolueazi pozitiv, c6tre Clasa de
mijloc, gi altul care asimileazd mai greu schimbdrile care au
loc in societate.

Demografia acestui grup este mixt6, predomindnd totugi
oamenii maturi care au un loc de muncd. Familiile sunt de
mdrime medie, avdnd doi sau trei copii. Nivelul de educalie
este mediu, acegtia avdnd studii de gcoali generald gi liceall;
totugi, exist6 un procentaj mic al absolvenlilor de facultate
care igi desfbgoari activitatea in principal in domeniul tehnic.
Majoritatea membrilor acestui grup lucreazl in sectorul
industrial. Unii membri mai ambiliogi, mai ales capul familei,
au chiar gi o a doua slujbd pentru a suplimenta veniturile
familiei.

Membrii acestui grup tind sd locuiascdln oragble regionale
sau in zonele mdrginage ale marilor orage din apropierea
complexelor industriale. in Bucureqti, locuiesc in blocuri care
au fost construite dupd cutremurul din 1977, care au un confort
care variazd, intre mediu gi scdzut. Condiliile de viald sunt
cancteizate de o densitate ridicatii, mai multe generalii locuind
impreund in aceeagi locuinll. Deseori, aceste locuinle sunt
relativ departe de refelele de trasport public sau alte facilit[li.

Acest grup nu este la fel de receptiv la schimbare ca
celelalte grupuri urbane, iar preferinfele lor politice tind cdtre
stdnga, aceaste atitudine conformistd fiind prezenti in multe
din aspectele vie{ii lor zilnice. Consumul este relativ scdzut in
aceste cartiere. deoarece oamenii cumodr[ ln I strictul

necesar, in funclie de venituri. Bugetul acestora poate sd facd
fa!6 doar nevoilor zilnice gi cu greu acoperd plata utilit{ilor.

in general, activitdlile bancare sunt scdzute in cadrul
acestui grup, deqi existi o tendin!6 ca salariile sd fie pl[tite
direct in conturi bancare sau pe card. Tranzactiile cu bani
lichizi inci domin6, gi acest fenomen va mai dura gi in viitor.

Grup F - Provincialul cumpltat
Familii mai sdrace, cu orizonturi limitate, din orasele

din provincie caracterizate de activitd(i indastriale gi gomaj
ridicat

r Tineri gi oameni maturi
r Familii cu copii
r Salariati gi gomeri
o Industrii de prelucrare
o Oarecare potenlial turistic
r Mici orage industriale
o in funclie de necesititi
. Stil de via!6 semirural
r Amestec etnic

Acest grup include in principal persoane din oragele din
provincie de mf,rime medie gi mict cu tradilie in industriile de
prelucrare. Acegtia tind sd locuiascd in zone cu densitate
scdzut6, combindnd stilul de viald urban cu cel rural.
Restructurarea industriall a cavzat in ultimii ani o cregtere
majord a raiei gomajului gi scdderea standardului de viat6.

in general, predomind persoanele mature care au un loc
de munc6, dar existd gi un numir mare de pensionari care
nu au un rol activ in economia local6. Exist6 o diversitat6
etnicd, iar nivelul de educalie variazl.de la scdzut la modest.
Acegti oameni fac parte din fosta clasd muncitoare care igi
are originile ln zonele rurale gi care s-a stabilit la orag in
perioada de expansiune industriald din anii '60. Ei tind s6
lucreze in industriile de prelucrare sau, ocazional, in
sectorul serviciilor.

Standardul de via!6 al acestui grup este sub media pe

tar6, iar veniturile mici de-abia le permit si igi pl[teascl
cheltuielile de lntrelinere. Condiliile de via!6 sunt modeste; in
general, locuiesc in apartamente al cf,ror confort este scdzut
sau in case situate ln zone semiurbane. in ciuda veniturilor
scdzute, au o grij6 speciald pentru mediu gi locuinlele lor; foarte
rar sunt cartibre neingrijite.

Etosul acestor oameni variazl, mult, de la dinamism la
lipsa ambiliei, iar alegerea maj oritataf i membrilor acestui grup
este limitatA datoriti lipsei reswselor financiare. Consumul este
bazatpe nevoi elementare, doar bunurile indispensabile fiind
achizilionate in mod regulat. Daciile vechi sunt cel mai comun
mijloc de transport pentru acest grup.

O caracterisitic6 cheie care distinge acest grup de alte
comunitili urbane este faptul cI incd domind economia ln bani
lichizi, iar investiliile gi fianzacliile pe card sunt foarte

)
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Grup G - Via(a Ia {artr

Genera(ii tinere Si vdrstnice care locuiesc tn sate

tradilionale, tn zone pitoreSti gi cu potenlial pentru turism

Si pentru achizilionarea unei case de vacanld-

I Tineri gi vdrstnici

r Pensionari conservatori

o Sate tradilionale

o Mici zone industriale

r Venituri mici

o Subzisten{6, independenld

e Potential turistic

' Retele locale

Grupul "Viala la laril' este caracterizat de o populalie

formati din tineri gi bdtrdni, deficitard in persoane active datoritd

migaliei fo4ei de muncd spre ora;e. Din cauza lipsei popula{iei

active, aceste zone sunt mai pulin dinamice din punct de vedere

economic; ritmul vielii este mai lent.

Nivelul de educa{ie este scdzut, foarte rar au studii liceale'

Predomind etnia romdn6, dar in unele zone existi o populalie

mixt[. O mare parte din fo(a de munc6 a migrat spre ora$e,

iar ocupa{iile care au mai rdmas sunt bazate pe agdculturd sau

industrie, in fabrici situate in apropierea unor sate izolate'

Cdgtigurile sunt foarte mici, dar, in general, viafa lor cotidianA

se concentreazdmaimult pe activitdlile in gospoddria proprie'

Membrii acestui gtup trdiesc in satele tipice rom6negti

care sunt asociate cu tradilii 9i lipsa sirdciei extreme' Sunt

intdlnili atdt in zonele de deal, dar 9i in cele de munte; aceste

zone se vor dezvolta gi mai mult in anii urmdtori datoriti

investiliilor in turismul rural. Condifiile de via![ sunt rezonabile,

deoarece acegti oameni se ingrijesc de proprietl{ile lor 9i fac

eforturi pentru a-gi imbun6t6li confortul. O caracteristicd a

acestui grup este prezenta unor pensiuni mai ieftine de turism

rural care constituie o sursf, de venit.

Acest grup incf, mai pilstteazlvalorile morale tradilionale

de la !ar6. Consumul este relativ scf,zut in ceea ce priveqte

bunurile zilnice, gi datoritd faptului cdigi asigurd singuri unele

produse. Oamenii sunt conservatori cu privire la bunurile de

consum, dar, uneori, economisesc bani pentru achizilionarea

unor produse electrocasnice care le uqureazd munca in
bucitirie gi le imbunltdleqte viala. Maqinile suntsecond-hand,

dar cel mai mult utili zeazl'cfurulele pentru transportul oamenilor

gi al bunurilor.

GrupH-Satultruditor
Familii numetoase care locuiesc tn cbmunitd(i mici

de etnie mixtd, duc o viald grea Si gdsesc cu dificultate o

stujbd
r Vdrstnici gi copii

r Familii numeroase

r Amestec etnic

r Ocupalii agricole gi minerit

o $omeri, subzistenld

o Venituri temporare 9i schimburi ln naturd

o Sate mici

o Standard de via!6 auster

. Potenlial scdzut

Grupul "satul Truditor" cuprinde in principal o populalie

ruralf,, caracterizatL prin mici comunitSli de etnie mixtf,' In

ciuda faptului cf, sunt localizali in zone cu acces la resursele

naturale, austeritatea gi privaliunea predomind in aceste zone'

Degi existd o oarecare stabilitate demograficd, numirul

de copii gi bitrdni este mare. Familiile numeroase sunt des

intdlnite, mai alesin cadrul comunitdlilor de nomi; in general,

nivelul de educalie este foarte sc6zut, cei mai mul1i terminAnd

doar gcoala primarf, 9i rareori gimnaziul. Agricultura 9i

activitdtile rurale sunt predominante, dar 9i mineritul este

prezent in anumite zone. Veniturile sunt foarte scdzute, iar

gomajul 9i condiliile de subzistenp sunt frecvente.

Acest grup este format din oameni care delin mici
proprietili mogtenite, case (construite de ei inqigi) 9i animale'

Duc un trai modest gi se intrelin lucrdnd pimdntul, ftcdnd

diferite servicii mdrunte sau prestand diverse slujbe temporare'

Casele sunt mici, cu utilitAti elementare, minime, unele

necesitdnd renovdri majore. Conditiile de via!6 sunt dificile, in

cadrul aceleiagi locuinle convieluind mai multe generalii, de

aceea existd un risc mai mare de transmitere a diferitelor boli'

Acegti oameni consumdnumai bunuri 9i servicii debazd,

datoriti veniturilor foarte mici, sub media pe 1ara, iar condiliile

de via!6 sunt cele elementare. Ei igi asigura singuri hrana, iar

deplasdrile pdn6 la cel mai apropiat ora$ sunt rare. Cel mai

obi$nuit mijloc de trasport este cel tradilional (cdrula cu cai),

iar maginile sunt foarte rare.

Oamenii din acest grup utilizeazS frecvent bani lichizi,

iar uneori, in lipsa banilor, recurg la schimburi in naturi' Viitorul

lor este nesigur, singurele schimbiri care ar mai putea

imbunit[fi situalia acestor oameni ar fi investiliile in agriculturl

gi turism rural. Stabilizarea economiei locale ar puteafttealizatlt

prin crearea de noi locuri de munci 9i relansarea industriei

mineritului. Eventuale fonduri 9i programme de dezvoltare

direclionate cdtre aceste zone ar putea permite refacerea

acestui grup dupd o lungd perioadd privaliuni 9i lupt6 pentru

supravieluire.

Grup I - Bitrini 9i slraci

BdtrAni sdraci care triiiesc in mici comunitd(i, aflate

departe de orice semicii elementare' depinzfrnd de activild(ile

rurale traditionale
o Pensionari, vdrstnici
r Familii de mErime medie
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r Ocupalii agricole
r Sate mici romdnegti
r Nivel educalional sclzut
r Sdracie inrdddcinati
r Rdspdndire in intreaga tari
o Izolare
r Trai in naturi

Acest grup predominant rural cuprinde oameni care
trdiesc in sate aga-zise "capsule ale timpului", fiind al doilea
grup ca intindere, in Romdnia. in general, sunt comunitdli
foarte restrdnse, pozilionate de cele mai multe ori departe de
marile aglomerdri urbane. Aceste agezdri sunt intdlnite in toati
lara, cuprinzdnd o varietate de comunitili, de la unele mai
instdrite gi izolate, pdnd la cele mai sf,race, din Moldova.

Sunt reprezentate toate categoriile de vdrstd, dar
predomind vdrstnicii, mai ales in localitatile de unde cei mai
tineri au plecat la muncd in str6indtate. Cei mai multi sunt de
etnie romdn6, dar in unele pidi ale !6rii se intdlnesc Ai alte
nafionalitdti. Nivelul de educalie este foarte scdzut, avdnd, in
general, doar gcoala primard, dar mulli nu au nici un fel de
educalie sau au foarte pulind. Majoritatea lucreaziln agriculturl
sau fac activit5ti rurale traditionale, menfindndu-se la un nivel
de supraviefuire. Slujbele sezoniere sunt des intdlnite, degi sunt
plStite foarte prost; mulli sunt gomeri.

Condiliile de via!6 sunt, in general, foarte scdzute, rata
sirdciei fiind cu mult peste media pe !ar6. Casele sunt
rudimentare, de cele mai multe ori izolate, afldndu-se departe
de utilitdlile debazd. Satele sunt situate intr-un peisaj atractiv.
in ciuda faptului cd locuitorii incearcd sd supravieluiascl cu
mijloace limitate, acegtia sunt foarte mdndri de casele lor, care
sunt rareori neingrijite. Caracteristica acestor zone este incidenla
imbltrAnirii gi a bolilor cauzate de sf,ricie, in parte din cauza
accesului dificil la ingrijire medicald.

in ciuda faptului ci proprietatea particularf, este larg
rdspdnditi, lipsa forlei de munc6, a mijloacelor necesare
cultivirii pdmdntului gi a utilajelor adecvate, de exemplu
tractoare, face ca terenurile sI nu fie exploatate eficient gi la
capacitatea maximd. Oamenii trdiesc de azi pe mdine, iar
consumul lor este limitat la nevoile traiului zilnic. Cel mai
important mijloc de transport este cdrula cu cai, dar existd gi

un numdr mic de magini foarte vechi.

Sunt necesare investitii semnificative, mai ales in
infrastructurd, pentru a ridica nivelul de trai al acestor oameni,
fbr[ de care problemele sociale gi economice asociate cu sdrlcia
vor persista.

Grup J - Uitafi de lume

Comunitdli rurale siirace, tineri gi bdtrLni care
supravie\uiesc cu greu din agricultura de subzistentd

o Foarte tineri gi foarte bitrdni
r Familii numeroase

. Cei mai slraci
r Comunitati f6rd speranla
. Activitdli rurale
o Migralie economicl
o Case inghesuite
o Valori tradilionale
r Diversitate culturald

Grupul "Uitali de lume" include oameni care trdiesc la
sate sau in unele zone urbane, la nivelul de sdrdcie maxim in
Romdnia. Acegtia sunt foarte apropiali de natur6, ducdnd o
viatd simpl6, in condilii minime de subzisten!6. Adesea, ei sunt
lipsili de accesul la orice formi de comer! modern, servicii
sau relele de transport.

Deseori, structura de populalie din aceste comunitali este
dezechilibratl datoriti plecdrii forlei de muncd in zonele urbane
sau in strdindtate, in urmi fiind ldsali doar cei bdtrdni 9i cei
foarte tineri. Majoritatea sunt romdni, dar in unele zone existf,
gi nomi sau alte etnii. Nivelul de educatie este cel mai sc[zut
din !ar6, mulli dintre ei termindnd doar gcoala primari, iar allii
neavdnd nici un fel de educalie. Ei igi cdgtigi existenla av6nd
ocupalii mai ales in agriculturi sau activitdti specific rurale,
iar venitul unora este suplimentat de c[tre cei plecali in
strdinitate.

Condiliile de via![ ale acestor oameni sunt elementare.
Caselor le lipsesc adesea utilitdlile debazd,, cum ar fi accesul
la drumuri gi apd curent[. Casele sunt foarte mici gi, de cele
mai multe ori, locuinlele sunt foarte inghesuite. Din nefericire,
bdtrdnelea gi bolile sunt predominante in cadrul acestui grup.
in ciuda faptului c5 atmosfera acestor locuri nu a fost alteratd
gi sunt o mullime de peisaje magnifice, impresia este c6 timpul
s-a oprit, iar condiliile de viatd sunt parcl neschimbate de
sute de ani.

Pentru romdnii de la !ard, valorile morale tradilionale au
un rol important in viata d e zi cu zi. Relaliile sociale sunt foarte
strdnse, bazate pe incredere; de cele mai multe ori, se fac
schimburi de bunuri, f6r5 a implica sume de bani. Nu se poate
vorbi despre consum in cadrul acestor comunitili care,
deseori, se luptf, si supraviefuiasci. in cele mai multe cazuri,
acegtia folosesc mijloace de transport rurale tradilionale, cum
ar fi cdrule cu cai, neavdnd la dispozilie alte mijloace.

Se intrevede o perspectivd mai bund pentru acest grup,
numai dac6 se vor face investilii in infrastructurd gi se vor
diversifica activitalile agricole cu alte tipuri de activitali. in
plus, ludnd in considerare localizarea excelent5 a multora dintre
comunitAlile din cadrul acestui grup, existi gi un potenlial
turistic de luat in seam6.
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